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4۷۷٤٤۳۲ فاکس:‎ . ٤۷۷٥۳۱۹۱ تلفون:‎ 


المسابقات التجارية 


1 . يلة إل م 
عبدالله بن عبدالرحمن الجبرين 


إعداد 


سليمان بن صال الخاشي 


دار القاسسم للنشر 
الري اض ١٠٤٤١‏ ص . ب 1۳۷۳ 


ت : ۷۳۱۱ فاکس : ٤۷۷٤٤۳۲‏ 


ae ra ra a aa ee 


أحكام المسابقات التجارية 


المقدمة 
بسم الله الرحمن الرحيم 
والصلاة والسلام على سخا محمد وآله وصحبه 


شر ة السلع لع التجارية وتوافدها على مجتمعنا 
2 ن 9 تنافس شدید بین أُصحاب 
تلك السلع» e a‏ 
يظفر بما فيي جيوينا. 

ا إلى وسائل كثيرة 
لترویج متتجاتهم» فلم يعد بهم أحدهم سوی بیع 
السلعة وقبض الثمن» دون نظر إلى وسيلة ذلك: 
أهي حلال آم حرام 1 

وأصبحت الدعاية تعني (مدح) السلعة وذكر 
مزاياها الحقيقية والوهمية» مع طمس عيوبهاء 


GD‏ أحكام المسابقات التجارية 


فالجميع سلعته أحسن سلعة وأفضلهاء فلم نعد 


نعرف الصادق من الكاذب . 


ومع هذا التنافس الذي بلغ أشدّه بين أهل تلكم 
السلع» لجا الجميع إلى فكرة جديدة لبيع 
منتجاتهم› وهي فكرة (المسابقات التجارية)» التي 
e OE‏ 
الإجابة E‏ أسئلة es‏ والآخر ا منك 
جمع أغطية منتجه» والثالث يطلب منك الحضور 


الا ا و ر 
ولا لأجل هذا الانتشار لهذه المسابقات في 


مجتمعناء أحببت ان اعد مجموعة من الأسئلة 
اعا ا کے ای 
جبرین حفظه الله لیبین ليبين الحكم الشرعي فیهاء 
ليكون المسلم على بيّة منهاء فيقبل منها ما وافق 


أحكام المسابقات التجارية 


سل 


آنرکگ بتڪم کی4 . 


va CMDS ER 
.۲۹ سورة النساء» الایة:‎ )1( 


@ أحطام المسابقات التجارية 


س١/‏ فضيلة الشيخ: ما هو الرهان؟ وهل ورد 
هذا الاسم في النصوص الشرعية؟ وهل له علاقة 
بالهن الوارد في كتب الفقهاء؟ 


جا/ ورد الرهان في قوله تعالى: « فرعن 
َة 4 والمراد أن الدّين الذي في الذمة 
إذا لم یتوثق منه بکتابه أو شاهدین فإنه يتوثق منه 
بأخذ صاحب المال رهنًا أي عيًا مالية يمكن 
استيفاء الدين من ثمنها عند حلول الدين وتأخر 
الوفاء» وقد بوب لذلك العلماء في كتب الفقه من 
کل مذهب وتوسعوا في ذكر الصور والحالات التي 
تعْرض للراهن والمرتهن. 

ولكن هناك ما يسمى بالمراهنة والرهان وراد به 
ما يقرب من المسابقة» كأن يقال لمن أصاب 


.۲۸۳ سورة البقرةء الآية:‎ )١( 


eee 


الجواب لك جِعْل وعرّض» أو يقال: من أصاب 
في جوابه فله کذاء وهذا یحدث کثرَا عند 
الاختلاف بين انين وكلٌ منهما يؤيد ما يقول 
ويلتزم إن كان خاطتًا أن يدفع للطرف الثاني مالاً 
قدره كذا» فالظاهر جواز ذلك ودلیله موقف بي 


n 
له‎ 


بکر مع قریش لما نزل 
ام ل في ك 
سیغلریک ا( فی ضع سیک 4 فان قري 
کذبوا بهذا الخبر E yS‏ ا 
قريش كذاء وإن لم يغلبوأ دفع لهم.. إلى آخر 
القصة كما رواها ابن كثير في التفسير» وكذا وقع 
ل 


(1) سورة الروم» الآيات: ٤.١‏ . 
() آخرج القصة الترمذي (۹۳٠۳)ء‏ والحاكم في المستدرك 
.)٠٠١‏ وقال ابن القيم في كتاب الفروسية: إسناده على 


شرط الصحيح . 


CD‏ أحكام المسابقات التجارية 


فأما حدیث: «لا سبق إلا فى نصل أو خف أو 
او رل لن جر الرعا ف الال 
رالاق كان الل واللة رع ف ا 
ولعله للكراهة خوفا من شبهه بالقمار» لكن إذا 
کان شیئًا یسیرًا لا یضر من بذله وکان لهدف 
وقصدٍ صحيح» جاز بلا كراهة» والله أعلم. 

س۲/ فضيلة الشيخ: ما الحكمة في تحریم 
الرهان وقصره على الأمور السابقة؟ 

ج٣/‏ لعل من الحكمة خوف القمار فإن الناس 
قد يتمادون في اللعب بعوض» أو سباق بالأعمال 
اليدوية بعوض كبير يضر الدافع» وتحصل به 
مفسدة القمار» وكذا السباق على الأقدام بعوض 


(۱) اخرجه أحمد »)۲١٦/۲(‏ وأبوداود »)۲٥۷٤(‏ والترمذي 
)۱۷٠١(‏ وقال: «هذا حديث حسن»» وصححه الألبانى فى 
الإإرواء /٥(‏ ۴۴۴). 


أحكام المسابقات التجارية GD‏ 


مع آنه لا یدل على تفوق كالسباق على الا 


على الحیل ٠‏ 
وکذا السباق بالمصاأرعة» فعلی هذا ورد قصره 
على الل والبل الال 


س۳/ فضيلة الشيخ: ما هو الميسر؟ وما الفرق 
بينه وبين القمار؟ 

ج/ الميسر هو القمار نفسه» وقد حرمه اله 
تعالى وقرنه بالخمر والأنصاب والأزلام» وجعل 
الجميع رجسّا من عمل الشيطان» ویدخل فيه 
جميع الألعاب التي ) ببذل فيها عوض لمن قمر أخاه 
أي غلبه» اق هذه اللعبة اليدوية» كلعب 
البلوت والورق ونحوها» ويحصل أن أحدهم 
يغلب الآخرين فيأخذ آموالهم وهم ينظرون» ولا 


(1) وذلك في قوله تعالی: * أا لزي اموا تما اتر والمی كسان 
free‏ ا 2 کس ا ي 
الا ق ن مل القن با جنوه کم قلحو شحو ي 4 [سورة 
المائدة الاية: .]۹١‏ 


CD‏ أحكام المسابقات التجارية 


تسأل عما يحدث منهم في حقه من بغض وحقد 
وشنان وتهمة› پسېب کونه آل نقودهم وهم 
ينظرون› والله أعلم . 

س٤/‏ فضيلة الشيخ: لماذا حرم الميسر؟ وهل 
بُستثنی من تحريمه بعض الأنواع؟ 

ج٤/‏ ذكر الله العلة في تحريمه: 

أولاً: آنه رجس› أي نجس تان معنوية 
حيث دخل من غير وجه شرعي. ‏ 

انيا : ٤‏ من عمل الشيطان» فهو الذي يُحَسنه 
يعر إل عب في التطامل بف لان القيطاة 
يحرص على الإيقاع في الحرام . 

ثال: أن الشيطان يوقع بين أهله العداوة 
والبغضاءء فإن اللاعبين يغلب عليهم نهم أصدقاء 
وأحباب» فمتى قمرهم واحد وأخذ آموالهم وهم 


أحكاء المسابقات التجارية CD‏ 


ينظرون فلا شك آنهم سیبغضونه ویحقدون علیه» 
ويحملون في أنفسهم له العداوة والحسد» 
ويعملون الحيل لاجيقاع به وإضراره جزاء ما أوقع 

رابعا: آنه يصد عن ذكر الله وعن الصلاةت 
بحيث آنه يضيع وقتا غاليًا في هذا اللعب واللهرء 
فهم في شغلل شاغل عن العبادة والذكر والقراءة 
والعلم النافع» حيث أكبوا على هذا اللعب الذي 
هو مضيعة للوقت» وفي النهاية أخذٌ للمال بغير 
القمار بلا استشتاء» وإنما يباح العوض في المسابقة 
الجائزة بشروطهاء والله أعلم . 

س٠/‏ فضيلة الشيخ: ورد في الحديث الصحيح 
قوله ل : «لا سبق إلا فى خف آو حافر أو . 


CD‏ أحكام المسابقات التجارية 


نصل» ما المقصود بهذا الحديث؟ 

جه/ السَبق بفتح الباء هو العورض الذي يأخحذه 
السابق أو الفائز بالجائزة ونحوهاء والمعنى أنه لا 
يجوز أخذ السَبَق المذكور إلا في مسابقة على 
الخف أي الإبل التي تمشي عل اف و في 
مسابقة على الحافر وهو الخيل والبغال والحُمُر» 
ولكن ورد التخصيص للحافر بالخيل» أو مسابقة 
بالئصل وهو الرمي بالسهام لإصابة الهدف 
المنصوب للرماة» وفيه حث على السباق على هذه 
المذكورة» لأن السباق على الخيل يفيد الراكب 
تدربًا على الركوب والثبات عليهاء وتدريبها على 
الإسراع وشدة السعي»ء حتى يتدرب على الهرب 
من العدو أو إدراك الهارب منهم» سواء كان 
الطلب على الإبل أو الخيل» وكذا التدرب على 


أحكام المسابقات التجارية 


الرمي» وهو نصب هدف بعيد ثم رميه بالسهام 
لیعلم من يصیبه»› فيصبح السابق هو المستحق لهذا 
العوض المبذول» والله أعلم . 

س٠/‏ فضيلة الشيخ: قوله بي في الحديث 
السابق : «أو حافر» هل المقصود به الخيل؟ أم 
يقاس عليه البغال والحمير والبقر؟ 

جا/ الأصل أن السباق على الخيلء فهي التي 
اعتيد ركوبها وعرف سبقها وقوة جريها وسرعة 
سيرهاء ولوقوع السباق عليها في العهد النبوي كما 
في الصحيح عن ابن عمر قال : سابق النبي ييه بين 
الخيل المضكَرة. . . الحديث” . 

فأما البغال فالمعتاد أنها للركوب وحمل 
(۱) اخرجه البخاري (١۲٤)ء‏ ومسلم (١۱۸۷)؛‏ والخيل المضكّرة 


هي التي بقلل علفها مدة» ثم تدخل بيا وتجلل فيه لتعرق» 
فيخف لحمها وتقوى على الجري . 


CD‏ أحكام المسابقات التجارية 


الأثقال» ولم تجر العادة بالسباق عليهاء وليس لها 
من قوة الجري ما للخيل» وكذا الحمير إنما اعتيد 
ركوبها للتنقل وحمل الأثقال الخفيفة. 

فأما البقر فليست من ذوات الحافر والخف» 
وإنما هي والغنم من ذوات الأضلاف» فيقال: 
فلأن معه الضلف والحافر وألخف» فالضلف البقر 
والغنم» والحافر الخيل والبغال والحمير» والخف 
الإبل والبخاتي» ولم يُعهد ركوب البقر فضلاً عن 
السباق عليهاء وا أعلم. 

س۷/ فضيلة الشيخ: قوله بي في الحديث 
السابق : «خف» هل يقاس على البعير الفيل؟ 

ج۷/ الخف يطلق على الإبل وقد يشبهها 
النعام فإنه ذو خف لكن مُلحق بالصيد» فأما الفيل 
فإنه لا يلحق بالإبل» ولم يكن يعتاد السباق عليه» 
ولو كان صالحًا آن يقاتل عليه في المعارك» لكن 


أحكام المسابقات التجارية GD‏ 


N E 
الحديث السابق كل ما يعين على الحق : كالمسابقة‎ 
على الأقدام والمصارعة والسباحة ونحوها؟‎ 

ج۸/ تجوز المسابقة على الأقدام» فقد قالت 
اللحم سابقته فسبقني. وقال: «هذه بتللف»» 
ولكن قال العلماء: تكون المسابقة بغير عوض 
والحافر» ولعله يجوز أن يشجع السابق بجاتزة 
تحفزه وغيره على التدرب على السبق بدون فرضِ 
أو تحديد . 


(۱) أخرجه أحمد (۳۹/7)ء وأبوداود )۲١۷۸(‏ وصححه الألباني 
فی الإرواء /٥(‏ ۴۲۷). 


OAD‏ أحكام المسابقات التجارية 


جوائز الفائزين في المباريات الرياضية . 

وھکذا a‏ فقد ثبت أن النبي يا 
صارع ركانة فصر عه “ وصارع أا الأشدين بن 
كلدة بن آسبيل وکان من قوی قو مه فصر عه » 
فهو دليل على مشروعية المصارعة لما فيها من 
التدرب على القوة واللياقة. والقدرة على حمل 
الأثقال والتغلب على الرجال فى أثناء المعارك» 
ولکن بلا عوض محدد a‏ وإن کان قد 
يستحق أن يشجع بجائزة تشجع على التدرب على 


(۱) آخرجه آبوداود )٤۰۷۸(‏ والترمذي ۳۲۹/۱ _ ۳۳۰)» 
وحسنه الألباني بطرقه في الإرواء .)٠١١۳(‏ 


(9) ذكره السهيلي في الروض الأنف )۹٤/۳(‏ ونقله ابن كثير 
في تفسیر قوله تعاڵلی وا جا اضعب لار إل مک وأقره. 


أحكام المسابقات التجارية 


لركوب البحر أو يتعرض للعوم في الأنهار 
والسيول» ولا شك أنه يحتاج إلى السباحة» وأن 
تعلمها يحتاج إلى مقدمات وتمرین» ثم يتفاوت 
آهل السباحة في الغوص وفي قطع المسافات 
بحسب التدرب» فلا باس آن يُجعل جائزة غير 
مخددة لمن فاق رة في فة الخوص .ووك 
النَقَس ومدة السباحة» ويقال هكذا فيما يشبه ذلك 
من المسابقات» كالسباق على السفن والمزاريق 
والدراجات النارية والعادية والمسابقة 


E E N OE A‏ إ إلى 
اليذويه تالختابه والحياطة والهندسة و حل 
العلمية ونحوها. 


س4/ فضيلة الشيخ: قال ابن القيم - رحمه الله 
- فى كتاب الفروسية (ص*): [إنما الرهان 
المحرم الرهان على الباطل الذي لا منفعة فيه في 


(1) المزراق: رمح قصير. 


أحكام المسابقات التجارية 


الدين ‏ وآما الرهان على ما فيه ظهور أعلام الإسلام 
وآدلته وبراهینه کما قد راهن عليه الصديق فهو من 
أحق الحق» وهو أولى بالجواز من الرهان على 
النضال وسباق الخيل والإبل]. 


ما تعليق فضيلتكم على هذا القول؟ وهل يحمل 
قول الشيخ على ۽ جواز الر هان ن في مسابقات p‏ 1 
القرآن والمسابقات العلمية؟ 


جا/ هكذا فهم ابن القيم رحمه الله تعالى من 
الحديث وهو فهم قوي» فإن الشرع أباح السباق 
على جنس ما يتسابق عليه حتى الأقدام» وحصر 
اليورض في الخيل والإبل والسهام» ويفهم مر 

الحصر أن ذكر الثلاثة دليل على فضلهاء e‏ 
بها كل ما فيه مصلحة ظاهرة» ونصر للإسلا» 
وإعلاء لكلمة الله تعالى» وقمع للمشركين» وإهانة 
لأعداء الدين» فيكون المنع خاصًا بما فيه لهو 


أحكام المسابقات التجارية CD‏ 


وباطل ومضيعة للوقت» كاللعب بالآوراق ما 
يسمى بالزنجفة أو البلوت - وكذا ما يعين على 
معصية كالتصوير المحرم» وصناعة آلات اللهر 
كالعود والطبنور والطبل» واللعب بالشطرنج 
ونحوها» فإن صناعة هذه الأجهزة واللعب بها محرم 
أو مكروه» ولا يجوز التشجيع عليه بل ولا إقراره. 


فأما ما يستعان به على الخير وفيه مصلحة 
ظاهرة خاصة أو عامة فإنه مما يرغب فى فعله» 
ويستحق السابق فيه جائزة تناسبه كما يفعل في 
مسابقة حفظ القرآن والسنة النبوية» والمسائل 
العلمية› والبحوث المفيدة» والأعمال النافعة»› 
والصناعات› والحرف التي یتعدی نفعها» فاری 
هذا مما يدخحل في المباح كما فاده كلام ابن القيم 

س٠٠/‏ فضيلة الشيخ: هل يجوز الرهان بين 


أحكام المسابقات التجارية 


او ان ر ا ا ٳِن سبقتني 
أعطيتك هذا المبلغ أو هذ! الشيء دون دخول طرف 
ثالث بینهما؟ 

ج۱۹/ هذه المسابقة قد تکون سباقًا حسا 
على الاقدام آو السيارات أو الدراجات» وقد 
تکون سباق | معنویا کالسبق بالكتابة السريعة» 
والحرّف كالخياطة والطرازة. والهندسة» والأعمال 
اليدوية كالبناء والبلاط والحفر والغرس والجذاذ 
والحصاد» وما أشبه ذلك» فالظاهر جواز ذلك 


EA 


وان العرّض إدا کان من اثنين أو من طرف ثالث 
e‏ ولیس SEE‏ 


ا و 
الشيطان» والله أعلم . 


س١١/‏ فضيلة الشيخ : إذا تراهن اثنان فى 


کک 


أحكام المسابقات التجارية GD‏ 


مسابقة جائزة مما سبق ذكره» كالمسابقة على 
الخيل أو الجمال آو بالسهام فمن الذي يُخرج 
السّبق؟ وما صور ذلك؟ 

ج۱/ السبق بفتح الباء هو العوض الذي 
يأخذه السابق» ويجوز أن يخرجه أحدهماء أو 
یخرجانه معا ویجوز ان يخرجه طرف ثالث 
ويسمى المحلل» أو يكون من مجموعة من 
الحاضرين أو غيرهماء أو يكون من جهة حكومية» 
وفيه خلاف كثير مذكور في كتاب الفروسية لابن 
e‏ 

س١٠/‏ فضيلة الشيخ: كثيرًا ما يختلف 
شخصان على أمر من الأمور» فيقول أحدهما 
للآخر: (تراهني ت کذا) ثم یحددان مبلعًا یدفعه 


(1) انظر: (ص۷1 - )٠۷١‏ من كتاب الفروسية لابن القيم» طبعة 
مكتبة دار الترااث بالمدينة المنورة. 


أحكاء المسابقات التجارية CGD‏ 


من يتبين خطوه أو كلبه للآخر... فما حكم 


ج٣ا/‏ يحدث هذا في المجالس وفي 
المجتمعات وعد الاختلاف» وكون كل من 
المختلفين يعتقد أن الصواب معه وأن a‏ 
خاطیء٠‏ فیحصل هذا الالتزام بقوله نتراهن بمائة 
ریال» أو بذبح کبش» أو نحو ذلك» فمن کان 
خاطتا تحمل هذا العوض ودفعه للمصیب . 


واا ا e‏ وقد کک 


الدافع» e‏ لکا 
زيجو 2 
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ج٣١/‏ السَبَق بفتح الباء هو ما يبذل للسابق أو 
الفائز على آقرانه إما فى النضال بإصابته الهدفء 
أو تفوقه بسبق الدابة التي هو عليهاء أو نحو 
ذلك» ويجوز في هذا المال المبذول أن يكون 
نقودًا كعشرة أو مائة ونحوها» أو يكون عينًا مالية 
كسيارة أو ثلاجة أو كتاب علمي أو مسكن»› 
ويجوز أن يكون منفعة مباحة كإركاب جوي أو 
عمرة أو حجة» فكل ذلك مما يبعث الهمم 
ويشجع على المسابقة» سواء كانت علمية كحفظ 
القرآن أو السنة» أو تفوق في درس أو نحو ذلك» 
والله أعلم . 

س٤١/‏ فضيلة الشيخ: هال يجوز أن يكون 
السب منفعة غير مالية كاشتراك في جريدة أو نحو 
ذلك؟ 


ج٤١/‏ نعم يجوز أن تكون الجائزة منفعة تقوم 


CD‏ أحكار المسابقات التجارية 


مقام المال» أو تکفي عن دفع المال» كتذكرة 
إركاب في الطائرة إلى موضع معين» أو تخفيض 
في التذاكر» أو اشتراك فى مجلة إسلامية أو جريدة 
مفيدة» فإن ذلك يحفز بعض الهمم إلى المسابقة 
على الدواب» أو المسابقة بحفظ القرآن أو السنةء 
أو ما أشبه ذلك . 

س١٠٠/‏ فضيلة الشيخ: هل يجوز أن يكون 
السبق كآشا من الذهب؟ 

جه٠/‏ السَبق وهو الجائزة ال ت اق 
في النضال أو السباق على الخيل أو الال يجوز 
أن تكون ثمينة أو رخيصة بحسب ما يتيسر من 
المال» ولا بأس أن يكون من ذهب كحلي 
وخواتيم وكؤوس ونحوها» كما ببذل للفائز في 
المباريات ونحوهاء» فإن کان ثميًا رفیع 
القيمة فالأولى أن تتبرع به جهة حكومية حتى يبعد 


أحكام المسابقات التجارية GD‏ 


عن وصف الميسر» والله أعلم . 

س١١/‏ فضيالة الشيخ: ما هو الضابط في 
السبق؟ 
ولابد من معرفة ءقدره وتعیينه» والآولی أن یکون 
من طرف ثالث غير المتسابقين ویسمی المحلل 
ال کر ف با ای ا کن 
قد سمح به لمن سبق» ویجوز أن يکون من 
دراهم» أو من دنانيرء اون اس أو من بهيمة 
الام أو من کل ما يتمول وله فيمه قيمة مباحة»› ولا 
ر يجوز إن یکون محرا کالخمر وا بحاي الذي ١‏ 
يلبس الرجال» والساعات الذهبية التي ل تصلح 
إلا للنساء ونحو ذلك› والله أعلم . 
والمجلات تضع أسئلة ثقافية متنوعة - ولا يشترط 


CMD‏ أحكام المسا بقات التجارية 


آن تكون دينية - ثم تطلب من القراء الإجابة عليها 
وتشترط على القاريء المجيب أن تكون إجابته 
على جزء من الصحيفة أو المجلة يسمى (الكوبون) 
لتضمن شراءه للحريدة و المحلة» ٹم تجري 
السحب على الإجابات الواردة إليها مع تخصيص 
جائزة (كبيرة أو صغيرة) للفائز. .. فما حكم 
ذلك؟ 


ج۱۷/ آرى آنه لا يجوز شراء هذه الصحف 
رجاء الحصول على هذه الجوائز» وذلك أن أهلها 
ما قصدوا بجحل هذه الأسئلة والجواتز إلا إقبال 
الجماهیر على شرائهاء حتى تروح ویک 


ص ری کا ا 
يشترونهاء ولذلك يشترطون أن يكون حل الجواب 
في الكوبون الذي هو قطعة من الجريدة ليتأكدوا 
آنه اشترى ذلك العدد» ولذلك فإنهم پرفعول سعر 


«1 


الصحيفة ويضاعفرن عدد الصسحة الى يط نها 


الا 


أحكام المسابقات التجارية 


كل يوم» وما ذاك إلا لما روا من إقبال الناس 
عليهم وعلى جوائزهم» فلذلك أرى أنه لا يجوز 
أن يشتري هذه الصحيفة لغرض الإجابة فقط أما 
إن کان عازمًا على شرائها في کل وقت وبکل حال 
جل السيقة ونما لجل عا فا ن ار 
ونشرات فإن ذلك لا بأس أن يشترك معهم في حل 
تلك الأسئلة» وأن يأخذ الجائزة إن ظفر بها 
وهكذا من حصل على الصحيفة بدون شراءء فله 
الاش شتراك في المسابقةء والله أعلم . 


س۱#/ فضيلة الشيخ: هل بر في ك 
المسابقات العلمية التي يقدم فيها السبق للفائز 
تكون أسئلة دينية؟ أم أنه ا وضع الأسعلة 
العلمية : كالجغرافية والتاريخية ونحو ذلك؟ . 
جه/ إذا كان القصد من وضع الأسئلة 
والجوائز عليها حث المواطنين على التعلي 


CD‏ أحكام المسابقات التجارية 


والببحث والتنقيب وسعة الاطلاع ومعرفة الكتب 
والمراجع؛ ولم يكن قصدهم آمرًا دنیوًا فلا مانع 
من وضع أسئلة علمية كالجغرافية والتاريخية ونحو 
ذلك» حيث أن هناك من الشباب والشابات من 
عندهم فراغ ولكنهم يمضون أوقاتهم في اللهو 
واللعب والقيل والقال وسماع الأغانى وإطالة النظر 
في الشاشات وأمام الأفلام الهابطة» رغم أن لديهم 
كتبًا دينية وكتبًا علمية ومراجع ومؤلفات كثيرة في 
أنواع العلوم» ولا يعرفون ما تحويه» ولا يستطيع 
أحدهم غالبًا الببحث فيها ولا معرفة محتوياتهاء 
فک طالب م فی هاه لمات جات موان 
في التأريخ من أسماء أف حزادث أو وقعات حمله 
ذلك على اليحث والتنقبب عن جواب ذلك 
السؤال» وكذا لو سل عن سؤال ديني في 
العيادات أو المعاملات أو المواريث أو العقود أو 
العقوبات ومراجعه متوفرة عنده أو عند أحد 


أصدقائه تمكن من الجواب بالبحث والنظرء 
فيصبح بعد ذلك عارفًا بمحتويات تلك المؤلفات 
بحيث إذا وقعت واقعة أو احتاج إلى معرفة حكم 
من الأحكام استطاع أخذه من تلك المراجع 
بسهولة» فأرى جواز الاشتراك فى تلك المسابقات 
إذا لم يكن القصد منها دعايات إلى محلات أو إل 


é‏ ء ی 


شراء حاجات أو ارتياد أسواق أو شراء صحف أو 
نحو ذلك» والله أعلم. 

س١۱٠/‏ فضيلة الشيخ: تقوم بعض الأسواق 
بعمل ما یسمی (مهرجانات) کون فیها مسابقات 
متنوعة وألعاب للأطفال ونحو ذلك وذلكم لغرض 
جذب الناس إلى هذا السوق دون أن تشترط عليهم 
الشراء منه. . . فهل هذا العمل مشروع؟ 

ج۱۹/ لا شك أن مقصدهم الأصلي مصلحة 
خاصة هي اشتهار هذه المحلات والاطلاع على 


CGD‏ أحكام المسابقات التجارية 


محتویاتها وانتشار دکرها» لیتداول الناس فی 
المجالس أسماءها وما تتعامل فيه وما يبأع فيها 
وما تروجه» وکیف تعاملها مع المشترين› ولا 
شك أن هذا أكثر الدعايات التى تنشر في 
الصحف› وتدفع الأسواق على نشرها مبالغ 
باهظة› فهؤلاء جعلوا بدیل الإعلانات هله 
هذه الاجتماعات» ثم حل تلك الأسئلة أو الدخول 
في المسابقات رجاء الفوز ببعضص تلك الجوائز»› 
فأقول: إن هذا القصد جعل هذه المهرجانات 
دنيوية بحتة لم يكن قصدهم نفع المواطنين ولا 
الفواثد العلمية»› فالمختار عدم حضور تلك 
المهرجانات وعدم الانتظام فيها حتی ل ينجحوا 
في مقاصدهم› فان في دعایاتهم إضرارا بالاخرین 
من أهل بقية الأسواق بحيث ينصرف الناس عنهم 
ويقبلون على هؤلاءء وألضرر بُزال»› والله أعلم. 


أحكام المسابقات التجارية CGD‏ 


س۲۰/ فضيلة الشيخ: تقوم بعض الأسواق 
بإعطاء كل زائر للسوق بطاقة يسجل عليها اسمه 
وعنوانه ثم تجري عليها السحب فمن خرج رقمه 
تعطيه ‏ جائزة قيمة دون أن تشترط على أحد أن 
يشتري من هذا السوق وإنما هدفهم ترغیب الناس 
في هذا السوق فما حكم ذلك؟ 

ج٠٠/‏ وهذا أيضًا من الدعايات إلى ارتياد هذه 
الأسواق والمحلات» فالقصد هو اشتهار المحلات 
وكثرة ذكرها بين الناس وفى المجالس»› مما يحمل 
على معرفتها ليقتضي ذلك كثرة التردد عليها وإقبال 
الجماهير عليهاء ولا شك آن في ذلك انتفاعًا لهم 
وترویښًا لسلعهم» وإکباب الناس على الشراء 
منهم» مما یعوض ما دفعوه فی هذه الجوائز ويزيد 
آرباخًا كثيرة» ثم فيه يا ضرر على أرباب 


المحلات الأخرى بحيث برض الناس عنهم 


CO‏ أحكام المسابقات التجارية 


وتكسد سلعهم» وفي الحديث: لا ضرر ولا 


. )0 
ضرار» 


ا فضيلة کک س بعض 
من ا 2 ا آل ت الذي 


هذا اا مشروع ؟ ؟ وهل لي أن أشارك معهم. . 
علمًا بني آشتري هذا المنتج یوما سواء وضعوا 
هذه الحاءً ئزة آم لم يضغوها؟ 


جا۲/ يجوز الاثة شتراك معهم لمن يشتري هذا 
المنتج يوميًا ولم يکن شرأۆه لأجل تلك الجواتزء 


ولم يكن الحامل على شرائها أخذ تلك الجوائزء 
وقد عرف آن تلك الشركات كان هدفهم إكباب 


(۱) اخرجه احمد )۳۲٣/۵(‏ وابن ماجه »)۲۳٤١(‏ وصححه 
الألاز ف إلا ياء )۸4٦(‏ 
CME SE N OT‏ 


أحكام المسابقات التجارية 


الناس س على شراء تلك البضاعة ليربحوا فيها كثيرًا» 
فيدفعوا من تلك الأرباح جزءًا يسیرًا کجوائز لمن 
أتاهم بتلك الأغطيةء مما یدل على آنه قد اشتری 
تلك العلب والسلع» ولا شك أن هذا كما ذكرنا 
من الدعايات التي يسلكها المحتالونء فأقول لا 
تشتر منهم لأجل تلك الجوائز» ولا تشجعهم على 
هذا العمل» > وان حدث ضرر على غيرهم فلیؤخز 
على أيديهم» والله أعلم . 

س۲۲/ فضيلة الشيخ: بعض الأسواق تعطي 
رقمًا لمن يشتري بمبلغ محدد كمئة ريال فما فوق 
مغلا ثم تجري السحب على هذه الأرقام. ومن 
خرج رقمه أعطته جائزة. .. فهل هذا العمل 
مشروع؟ وهل يجوز لي أن شارك معهم علمًا بأن 
ذهابي إلى هذا السوق لم يكن لأجل المسابقة 


وإنما كان لأجل د شراء احتياجاتي» وأحياتا لا أعلم 


ED‏ أحكام المسابقات التجارية 


بهذه المسابقة إلا بعد دخولي هذا السوق . 


ج۲۲/ هذا من حيل التجار في ترويج سلعهم 
وبيع بضائعهم» وذلك أن الناس يقصدونهم من 
أماكن بعيدة لقصد الإقبال على الشراء منهم رجاء 
a‏ التي تبلغ سيارة رفيعة 
O‏ 
o‏ ة كذا وكذا انبعثت 

هممهم إلى الشراء من تلك المحلات رجاء 
الخصول على مثلهاء ثم إن أهل تلك المحلات 
متى رأوا الإقبال ا رفعوا في قيم المبيعات 
زیادة ظاهرة يعرفها من قارن بيهم وبين غیرهم › 
حيث أنهم وثقوا من الجماهير بأنهم قد رغبوا في 
الشراء منهم ولا يعدلون إلى غيرهم» فيحصل لهم 
أرباح زائدة يصرفون منها جزءَا يسيرًا في تلك 
الجوائز› ثم إنهم قد پختارون للڄوائز بحعض 


أحكام المسابقات التجارية CD‏ 


آصدقائهم ويتعهدون إخراج اسمه بين عشرات 
هذه الدعايات»› فنقول : ل يجوز تعمد الشراء 
منهم لما فيه من الإضرار بغيرهم» ومن الشراء 
بثمن مرتفع» وما فيه مما يشبه القمار» ولكن إن 
لم يتعمد الشراء لأجل تلك الجوائز بل اشترى 
منهم ر ا أو لم توجد تلك السلعة إلا 
عندهم› فلا باس باخذ الجائزة والتسجيل معهم ٠‏ 


س۴١/‏ فضيلة الشيخ: بعض أصحاب السلع 
يضعون أسئلة متنوعة غالب ما تكون عن سلعتهم 
(لونها» حجمهاء مواصفاتها)» وغالبا ما تکون 
سهلة جدا» ثم يوزعون هذه الأسئلة لمن يشتري 
من سلعتهم وبعد الإجابة عليها بُجرى عليها 


السحب ٹم توزع جوائز للفائز. فهل عملهم 


ج۲۴/ هذه من حيل التجار التي يسلكونها 
لاجتلاب الجماهير إليهم وإكبابهم على الشراء 
منهم؛» حتی إن بعض الناس يشتري فوق حاجته» 
وربما اشترى ما هو موجود عنده أو يملك أحسن 
منه» والقصد الحصول على هذه الجواتز إلتى 
يبذلها هؤلاء التجار» فتراهم يبيعون من السلع 
بمئات الألوف ويقتطعون جزءا يسيرًا لتلك الجوائز 
التي يرفعون السعر لأجلهاء ويغالون في مدحها 
فینخدع بهم الجهلة»› ویتهافتون على تلك السلع» 
ویجیبول معهم على تلك الأسعلة التي يعرفون 


جوابها بمجرد شرائهم للسلعة. 
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فيه ظلم المشتري غالبًا برفع قيم السلع آکثر من 


القديمة التي أعرض الناس عنها لأجل رجاء هذه 
الجوائز» والضرر مزال» فننتصحهم بأن يقنعوا بما 
رزقهم الله» وأن يرخصوا في سلعهم حتى لا 
يضروا مسلمًا» والله أعلم . 

س٤‏ ۲/ فضيلة الشيخ: بعض المحلات تجعل 
رقمًا خفيًا على سلعة من السلع ومن خرج له هذا 
الرقم أثناء شرائه أعطته جائزة» وذلك ترغيا 

ج٤۲/‏ اشتهر ذلك عند آهل مصانع الألبان 
كل مائة علبة أو مائتين» فمن عثر على ذلك الرقم 
أعطوه جائزة» فيقبل الجمهور على شراء تلك 
العلب ولو لغير حاجة رجاء الحصول على ذلك 
الرقم» حتى أن بعضهم يشتري مائة علبة من 


GD‏ أحكام المسابقات التجارية 


الألبان مثلاً ويفتحها واحدة بعد واحدة ثم يهريقها 
ويضيع ماليتها» وقد وقع الناس في الإكباب عليها 
وكثرة من يشتريهاء فلا يجد الرقم إلا واحد في 
المائة أو أقل» ولا شك أن هذا أشبه بالميسرء لما 
فيه من اكتساح الأموال واجتلاب الجماهير إلى 
هذه المعلبات برغم قلة المنفعة فيهاء أو كثرة 
آثمانها» فهذا من أكل أموال الئاس بغير حق» 
فننصح بعدم التعامل معهم حفاظًا على الأموال أن 
تبذل فيما لا يعود على المجتمع بفائدة على 


جال هڙڑ ء۶ المحتالين ٠‏ والله عم 
E0‏ - . ِ ۶ 2 
ش5 فضيلة الشيسخ : بعسضس الأاسواأق 


تقوم بدعم الأعمال الخيرية المتنوعة مع 
شتراط إبراز اسمها كدعاية لها ولمنتجاتها. . 


۳ بعملهم هذا؟ وهل يۇجرون عليه؟ 


هذا من جملة اوو ای ان 


أحمطام المسابقات التجاريد GD‏ 


الأجر الأخرويء وذلك حينما تقوم هذه الشركة 
بالمساهمة في عمارة مسجد»ء أو بناء مدرسة 
خيرية» أو مستشفى في بعض البلاد الإسلاميةء أو 
مساعدة للمنكوبين› كفالة للأيتام والأراملء أو 
تجهيز للغزاة» أو إنشاء دور للأيتام» أو مكاتب 
للدعوة إلى الله تعالىء أو تبرع لهيئة الإغاثة أو 
نحو ذلك فإن هذه الأعمال الخيرية يقصد ٤‏ 
الدار الآخرة والثواب من الله تعالى» فمتى اشتر 
الذين يقومون بها الإعلان 
أعمالهم ذ 
اثارت : والداخلية» ا کان قصدهم اشتهار 
أمرهم وانتشار ذكر آعمالهم وإنتاجھم حتی یکثر 
المتعاملون معهم ويقبل الناس إلى ترویج منتجاتوم 
وبضائعهم› فان هذا القصد مېطل للأعمال حط 
لشوابها. 


( 
e 
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GD‏ أحكام المسابقات التجارية 


أما إن كان قصدهم أن يتتبه الناس لمشل 
عملهم» وأن ينافسهم الآخرون وأن يكثر الذين 
يساهمون مثلهم في طبع الكتب أو المصاحف أو 
إقامة المشاريع الخيرية من باب المسابقة إلى 
الخيرات فإنما الأعمال بالنيات» والله أعلم . 

س٣۲/‏ فضيلة الشيخ في ملاعب الكرة ومضمار 
سباق الهجن والخيل يوزعون على المتفرجين 
أرقاماً» ثم يُجرى السحب عليهاء وتوزع جائزة 
ثمينة على من يخرج رقمه» فهل يجوز ذلك» وهل 
لي المشاركة معهم؟ 

ج۲۷: ينظر في السبب الدافع لتوزيع هذه 
الأرقام: فإن كان ذلك من باب نفع المتفرجين 
ومنحهم هذه الجوائز كتشجيع لهم» فلا مانع من 
ذلك» وتجوز المشاركة معهم . 


أما إن كان اليدف هو اجتذاب الناس إل هذه 
oR,‏ ا 2 .۰ ٺپ ءي 


الملاعب» حتى يكثر الوافدون الذين يدفعون نقوداً 
كثيرة مقابل تمكينهم من الدخول واحتلال الأماكن 
والمقاعد المقدمة للتفرج» فأرى أن ذلك داخل في 
الميسر» فلا يجوز ذلك» وأنهى عن المشاركة 
معهم» والله أعلم . 

س۲۷/ فضيلة الشيخ: ما الضابط في جواز 
المسابقات من عدمه؟ 


ج۲۷/ قد عرفا أن المسابقة تجوز على 
الأقدام والسفن والمزاريق“ بلا غوض» وتجوز 
المسأبقة بعوض على الإبل والخيل وألسهام. 

وأما المسابقات العلمية فأرى أنها جائزة إذا كان 
فيهاحثٌ على الحفظ والمذاكرة» مثل ما يبذله 
بعض المحسنين لحفظ القرآن» فیقال : من حفظ 


أحكام المسابقات التجارية 
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ن كله في ثلائثة أشهر فله ثلاثون ألمّا» ومن 
حفظه في ستة آشهر فله عشرون ألما ونحو ذلك 
وكذا المسابقة في حفظ السنة لمن حفظ ماثة 
حدیٹ» أ و ی ا 
ويجرى اختبا في قوة الحفظ ويعطى الفائز 
الأول أكثر من غيره» ثم الثاني . 

وهكذا المسابقة في حفظ المتون العلمية في 
الفقه وفي السيرة النبوية وفي التوحيد وفي 
الآداب» حیث يشجع المتفوق فيها»› ویکون 
المتبرع بهذه الجوأثز بعض المحسنين الذين لا 
EAE‏ انما 


زقصد و ل ء | مء !ا ۽ ألما فصا تد رط 
بمصد وب غر صا من الدليا + وإنم فصدهم نح ر یس 


الشباب على الاهتمام بحةظ القرآن أو بحةظ 
العلم» وفي ذلك فائدة دينية» والله أعلم. 


أحكام المسابقات التجارية 


س۲۸/ فضيلة الشيخ: عند الترويج لمنتج من 
المنتجات هل يحق لصاحبه الترويج عنه بذكر 
مزاياه - وهي صحيحة - وستر عيوبه وعدم التعرض 
لها في دعايته. . مع علم صاحب هذا المتتج بذلك 
العيب؟ 


ENT i ae ج۲۸4/‎ 


تكثر الدعايات من آهل الانتاجات› 
ويْعّلن عنها في الصحف والنشرات والإذاعات» 
ويضفون عليها من المديح والأوصاف الراقية ما 
يجعل الناس يتوجهون إليها ويعتقدون أنها كاملة 
ألأوصأف› لا عيب فيها ولا نقص» وكما نسمع 
ذلك في الدعايات إلى السيارات الجديدة التي 
يجهلها أكثر الناس» أو الثلاجات أو المكيفات ا 
الأقمشة» والأحذية والماكينات والصناعات 
المبتكرة» ثم بعد التجربة تتخلف تلك الأوصاف 


ويحدث بها عيوب ویوجد فیها نقص وخلل› 


GD‏ أحكام المسابقات التجارية 
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وتذهب تلك المدائح والإغراءات هباءً منثورا. 

والواجب أن أصحاب المصانع والمنتجات 
يصدقون في آخبارهم ودعاياتهم» ویخبرون 
بالحقائق» فيذكرون المميزات» ويفصحون 
بالعیوب ا التي في تلك السلع» حتى 
يكون المشتري ء على بصیر ويعلم أنهم ما خدعوه 
ولا أخفوا عنه شينًا من المميزات والنقائص» وال 
أعلم . 

س۲۹/ فضيلة الشيخ: ما البديل الشرعي - في 
نظركم - لهذه المسابقات التجارية التي تحتوي 
على بعض آنواع الميسر؟ 
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جه۲/ على التجار والصًاع ونحوهم آن يقنعوا 
بما رزقهم الله وان يبذلوا الجهد في عرض 
Es‏ الصدق في وصفهاء > ئم عليهم 
أيضا الاقتصاد في طلب الربح والتنزيل في القيمة» 


والاکتفا ۱ 


کتفاء بربح یسیر يقابل ما تعبوا فیه» ویقابل 
أيضًا أجرة العمال والمحلات»ء ويحصل لهم الربح 
الكافي» فإن كثيرًا من أهل الإيرادات وأهل 
الصناعات يبالغون في مدح منتجاتهم ثم يرفعون 
من السعر بحيث يأخذون أضعاف ما يستحقونه» 
ومتى لم ثبل سلعهم لجثوا إلى المسابقات وبذل 
ك لجرا جن كدو اا لر اا 
الصندق وخففوا فى الثمن لاشتهروا بذلك 
وقصدهم الناس واشتروا منھم بما يُحَصّل لھم 
الربح الكافي» فتنصح 1 الصدق والبيان 
الوافي بصفة السلعة» وترك الجشع في رفع الثمن› 
ونحو ذلك» فكثيرًا ما يمدحون السلعة ويبذلون 
مالاً في المدح والإعلان ثم يتبين كذبهم» فيعرض 
الناس عنهم» ويحذرون منهم» ولو صدقوا وبينوا 
لحصلوا على خير» وقد قال النبي ية : «البيعان 
بالخيار ما لم يتفرقاء فإن صدقا وبينا بورك لهما 


في بيعهما» و 
ا 


23 
et 
( سد‎ 


کذبا وکت 
2 


ر »م ا 


أحكام المسابقات الت 


ويھ 


ا 


شروط الغرفة التجارية لعمل المسابقات" 


أولاً: على المؤسسات والشركات والمصانع 
الوطنية الراغبة في إجراء مسابقات تجارية 
لبضائعها أو منتجاتها أو خدماتها مراعاة القواعد 
والشروط المبينة في هذه اللائحة. 

ثانيا: يمنع إقامة أي مسابقة تجارية إلا بعد 
الحضصول على رخحصة من الغرفة التجارية 
زالفتاغية اة باقامة هده المساقة 


ك 


: يجب على الجهة التي . ترغب في إجراء 


مسابقة أن تقدم طلا إلى الغرفة قبل الموعد 


(۱) نقلاً عن التعليمات التي توزعها الخرفة التجارية بالرياض 
بخصوص ألمسابقأت ألتجأرية . 


احکام المسابقات التجارية 


لمت ل ليدء إالمسا 
(ب) اسم المسابقة 


(ج) مدة المسابقة وتاریخ بدایتها وانتهائها. 
( د ) برنامج المسابقة متضمًا ما لی : 


ا 


ان ا a‏ شنح مشفوعا بنحهد 
خطي بالالترام بالوفاء بتسليم هذه الجوائز 
بها 

تاعرج المكرح لقي الافراك في 
الا ةوج 


ومكان تسليم الجوائز. 


أحكام المسابقات التجارية GD‏ 


(و) صورة من بطاقة الاشتراك فى الغرفة على 
أن تكون مجددة. 

رابعًا: يجب ألا تزيد مدة المسابقة عن ثلاثة 
أشهر وألا تقل عن خمسة عشر يومًا. 

خامسًا: لا يجوز الإعلان عن موعد بدء 
المسابقة بأي وسيلة إعلانية إلا بعد صدور تصريح 
الغرفة بالمسابقة على أن يوضح في الإعلان مدة 
المسابقة واسمها وطريقة وشروط الاشتراك بها 
والجوائز التي ستمنح وموعد الإعلان عن نتاتج 
المسابقة وموعد ومكان تسليم الجوائز ورقم 
وتأريخ التصريح . 

سادسًا: يجب آلا تتضمن المسابقة شراء كمية 
محددة كشرط أساسي للاشتراك فيهاء ويجب عدم 
زيادة السعر السائد للسلعة محل المسابقة بعد 
التصريح بها ولحين انتهأئهاء ويجب عدم تحديد 


أحكام المسابقات التجارية 


مرات دخول المسابقة . 


سابعا: لا يجوز لصاحب السلعة محل المسابقة 
أو آحد أفراد أسرته أو ممثليه أو موظفيه الاشتراك 
في المسابقة. 

ثامتًا: يشترط أن لا تستهدف المسابقات 
والجوائز إغراء المستهلك أو دفعه إلى شراء السلعة 
لاحتمال الحصول علي إحدى الجوائز المعلن 

تاسعًا: لا يجوز أن تكون طريقة المسابقة مخلة 
بالمباديء الشرعية أو التقاليد المرعية بالمملكة أو 
الآداب أو النظام العام أو أن تعتمد على التخمين. 

ولا يجوز استخدام أسلوب السحب واليانصيب 
والكوبونات بالأرقام في إجراء المسابقات . 


عاشرً!: تشکل لجنة لفرز نتائج المسابقة 


أحكام المسابقات التجارية 


وتحدید الفا 


ٿزين على ان يکون من بين أعضائها 
مندوب من الغرفة. 

إحدى عشر: بعلن عن نتائج المسابقة ومكان 
توزيع الجوائز في الجرائد اليومية أو أي وسيلة 
إعلانية أخرى واسعة الانتشار. 

ثاني عشر: يجب أن يتم توزيع الجوائز بمقر 
الجهة المعلنة أو في أي مكان مناسب على أن 
يعلن عن الإجابات الصحيحة في مكان بارز. 

ثالث عشر: يتم إعداد محضر بما آلت إليه 
المسابقات من نتائج وأسماء الفائزين وعناوينهم 
والجوائز التي حصلوا عليها ويتم رفع صورة من 
ذلك للغرفة ولوزارة التجارة أو لفرع الوزارة 
المختص مشفوعًا بصورة من نظام المسابقة 

رابع عشر: تعتبر مخالفة منظمي المسابقات 
لهذه التعليمات مخالفة يطبق على مرتكبها 


أحكام المسابقات التجارية 


ما تقتضي به المادة الأولى من نظام مكافحة الخش 
التجاري باعتبار ذلك خداعًا للمستهلك أه. 

قال الشيخ ابن جبرین - حفظه الله -: هذه 
التعليمات دولية مستفيضة منشورة وأغلبها يوافق 
أهداف الشرع ولا أرى بها محذورًا. 
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مع كثرةالسلع التجارية وتوافدها 
مل دوعن بجنا تعش سحل 
تنافس شديد بين أصحاب تلك السك 
فالجميع يحاول ما يستطيع أن يظطر بما في جيوبنا. 
ومع تعدد آساليب الد عاية كان من ضمنها المسابقات التجارية 
التی انتشرت بشكل لم نعهده من قبل ولأجل هذا الانتشار 
كان لشيخنا العلامة عبد الله بن جبرين رأيه ليبين الحكم 
السرتني بها لنكول الله لى بيتك مها تبلل ماواحت 
الشرع ويرفض ما خالمه . 
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